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ROZDZIAL 1. CHARAKTERYSTYKA POMYSEU

1.1. Na czym polega pomyst?
Opisz na czym zamierzacie zarabia¢? Jakie produkty/ustugi bedziecie sprzedawac?
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1.2. Co Was wyrdznia?

Co nowego zamierzacie oferowaé? Czym sie bedziecie wyrdznia¢, jakie unikatowe cechy
bedzie posiada¢ wasz produkt/ustuga? Jakie potrzeby bedzie zaspokajat wasz
produkt/ustuga? Jakie s3 planowane ceny sprzedazy? Czy i jakimi gwarancjami bedzie
objety produkt/ustuga? W jaki sposéb bedzie wytwarzany i jakie s3 wasze mozliwosci
wytworcze? (max. % strony)

1.3. Jakie macie cele?

Jakich efektéw realizacji swego pomystu oczekujecie w pierwszym roku dziatalnosci i za
3 lata?
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1.4. Czego potrzebujecie?

Co jest niezbedne do zrealizowania pomystu? Co juz posiadacie i czego jeszcze brakuje
(zasoby finansowe i rzeczowe) oraz jak zamierzacie to pozyska¢ (np. kredyt bankowy,
dotacja z Powiatowego Urzedu Pracy, fundusze venture capital, itd.).

1.4.1. Co juz posiadacie?

1.4.2. Czego Wam jeszcze brakuje i jak zamierzacie to pozyskac?
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Rozdzial II. Rynek i konkurencja

2.1. Dla kogo przeznaczony jest produkt/ustuga?

Identyfikacja rynku docelowego (segmentu rynku); na jakim obszarze zamierzacie dziatac¢?

Kto bedzie odbiorcg produktéw/ustug (firma, osoba indywidualna, kobieta, mezczyzna,
w wieku ..., itd.)?

2.2. Kim sq konkurenci?

Analiza konkurentéw. Kto jest konkurentem? Ilu macie konkurentéw? Czy istnieje ryzyko
pojawienia sie nowych konkurentéw? Scharakteryzujcie 3 gtéwnych konkurentéw (nazwa,
lokalizacja, obszar dziatalnosci, wielkos¢ firmy, oferowane produkty i ich ceny, marka, inne
istotne informacje, ktére mozna wykorzysta¢ w walce konkurencyjnej).
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2.3.

Jak zamierzacie pozyskac¢ nabywcow swoich produktéw/ustug?

Plan marketingowy. Jakie dziatania podejmiecie, aby pozyskac klientéw? Co zrobicie, aby
zatrzymac klienta? Jak bedzie budowany pozytywny wizerunek firmy?

2.4.

SWOT - szanse i zagrozenie

Wskazcie po 3 gtéwne zjawiska (czynniki), ktédre mogg przyczyni¢ sie do rozkwitu badz
niepowodzenia realizacji pomystu.

Szanse Zagrozenia
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Rozdziatl III. Wasz potencjal

3.1. Dlaczego to wtasnie WY powinniscie zrealizowac ten pomyst?
Jakie s3 wasze motywacje, dlaczego wtasnie ten pomyst chcielibyscie realizowac?

Rozdzial IV. Naklady finansowe i spodziewane efekty

4.1. Poczqtkowe naktady inwestycyjne
Szacowana wysokos$¢ poczatkowych naktaddéw inwestycyjnych i opis ich przeznaczenia.
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4.2. Prognozowane przychody i koszty
lle wg Was bedg wynosity przychody ze sprzedazy produktéw/ustug i koszty
funkcjonowania firmy w ujeciu miesiecznym, rocznym?
Przychody Koszty
Podpisy autoréow:
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