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Wstep

Spotkania z przedsiebiorcami stanowig dla uczniéw atrakcyjng forme nauczania
przedsiebiorczosci. Spotkanie ztymi, ktérzy osiggneli sukces, majg doswiadczenie i
wypracowali swojg pozycje na rynku, to mozliwos¢ poznania ciekawych ludzi, atrakcyjnych
miejsc pracy oraz specyfiki funkcjonowania nowoczesnych przedsiebiorstw i firm.

Spotkania z przedsiebiorcami sg uzupetnieniem wiedzy i umiejetnosci zdobywanych w
trakcie tradycyjnej edukac;ji.

Efektywna wspotpraca szkét z przedsiebiorcami jest zréodiem korzysci dla wszystkich
zaangazowanych stron.Uczen ma mozliwos¢ zweryfikowania umiejetnosci i kompetencji
poszukiwanych i docenianych przez pracodawcow.Dla przedsiebiorstw to doskonata forma
komunikacji i kreowaniawizerunku.

Jak trafi¢ do mtodych ludzi?

Wspolczesny miody stuchacz oczekuje od ciebie, abys mowit krétko, zwiezle i
ciekawie. Tyle i az tyle...

Jak przygotowac sie do spotkania z mtodymi ludzmi?

W jaki sposéb poprowadzi¢ ciekawa, atrakcyjng i zywa lekcje
przedsiebiorczosci?

Jak prezentowac na przyktad zasady funkcjonowania

wspotczesnych przedsiebiorstw i firm?

Temu stuzy niniejsze opracowanie.
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Idea spotkan z przedsiebiorca

Poznanie osobistych doswiadczen, opinii i refleksji  z zakresu szeroko rozumianej
przedsiebiorczosci moze by¢ dla miodego cztowieka nieoceniong lekcja czegos nowego,
inspirujgcego i zachecajgcegodo dziatania.\Wskazanie rezultatow i korzySci z Dbycia
przedsiebiorczym ma kluczowe znaczenie dla wzbudzenia motywacji u mtodych ludzi.

W trakcie spotkania przekaz uczniom, jakich pracownikédw poszukuje wspotczesny
pracodawca. Wskaz powody, dla ktérych faktycznie wartoksztattowaé przedsiebiorcze
postawy w zyciu. Twoim podstawowym celem w trakcie spotkania lub lekcji powinno by¢
przekonanie mtodych ludzi, ze im sie to opfaca, oraz uswiadomienie, jakie saczynniki
sukcesu na obecnym rynku racy.

W jaki sposob?

Poprzez przekazanie wtasnej wiedzy i umiejetnosci oraz metod ich zdobywania, z takze
pokazanie swiata pracy i jego wymagan.

WSKAZOWKA DLA PRZEDSIEBIORCY

W trakcie spotkan z uczniami:

1. Zachowaj naturalny sposéb bycia — nie odgrywaj zadnej roli, tylko
badz sobg!

2. Mow, co myslisz, zwyczajnie, tak jak robisz to zawsze.

3. Unikaj skomplikowanych wypowiedzi i zwrotéw. Stosuj nowoczesne
formy komunikowania.

4. Badz zaangazowany i mow catg swojg osobowoscig.

5. Méw o sobie i swoim zyciu zawodowym, ilustrujgc to przyktadami i
historiami.

[Blein, 2010]
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Potrzeby i mozliwosci edukacyjne mtodych ludzi

Powszechna opinia na tematmotywacji do nauki wsréd mtodych ludzi jest negatywna. Trudno
zaktadaé, ze kazdy uczen chce sie uczyC¢ i rozumie potrzebe oraz koniecznosc¢ statego
rozwoju.

Uczniowie nie majg motywacji do uczenia sie, poniewaz czestouwazajg to za czynnos¢
nudng, trudng i niepotrzebna.Spotkania z przedsiebiorcami mogg byé atrakcyjng
alternatywa.Twoja wiedza, doswiadczenie i umiejetnoéci zdobyte na drodze Kkariery
zawodowej sg bezcenne i niepodwazalne.

WSKAZOWKA DLA PRZEDSIEBIORCY

Bez odpowiedniego poziomu motywacji uczenie sie nie bedzie
skuteczne. Motywacja to zainicjowanie aktywnosci ucznia, jej
ukierunkowanie, utrzymanie i modyfikowanie jej przebiegu.
Motywacja dostarcza energii i napedu do dziatania.
Wiasciwosci procesu uczenia sie:

e uczenie sie zachodzi tylko wtedy, gdy uczacy sie wykazuje
minimum motywacji do nauki,

e nawet najlepszy nauczyciel nie osiggnie sukcesu w uczeniu,
jezeli nie bedzie ksztattowat i monitorowat poziomu
motywacji wsrdd odbiorcow.

[Jarmuz, Witkowski, 2004]
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Specyfika uczenia si¢ mtodych ludzi

Pomiedzy ludzmi istniejg duze réznice w tym, w jaki sposdb dochodzi do przyswajania
wiedzy. Niektérzy bardzo szybko utrwalajg informacje, inni sg w tej dziedzinie znacznie
wolniejsi.

Wazne jest rowniez to, co tatwiej zapamietuja: dla niektérych sg to czyste fakty, dane, liczby.
Inni, aby dobrze co$ zapamieta¢, musza najpierw poddac¢ to obserwacji, podyskutowad,
wyciggnaé odpowiednie wnioski.

Dla wielu ludzi najwazniejsze jest sprawdzenie teorii w praktyce i mozliwos¢
eksperymentowania — woéwczas procesy uczenia sie przebiegajg u nich najsprawniej.

Bywa, Ze kto$ jest wzrokowcem — zeby sie nauczyc¢, najpierw musizobaczyé, co$ podkreslic,
narysowac¢ — dzieki temu tatwiej mu wydobywacz pamieci przyswojony materiat. Dla oséb,
ktére uczg sie najlepiej ze stuchu, wazna bedzie mozliwos¢

powtarzania materiatu na gtos itp.

WSKAZOWKA DLA PRZEDSIEBIORCY

Psychologiczne prawidtowos$ci procesu uczenia sie¢ mtodych ludzi

wskazujg na:

e koniecznos¢ wprowadzenia réznorodnych metod przekazywania,
ktore beda zaspokajaty potrzeby stuchaczy o roznych

preferencjach i stylach uczenia sie,

e koniecznos¢ stosowania aktywnych i angazujgcych metod, ktére
spowodujg, ze stuchacze przejmg odpowiedzialnos¢ za swojgq
nauke,

e koniecznosc¢ dopasowania metod szkoleniowych do celéw.
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Planowanie lekcji lub spotkania

Przed przystgpieniem do planowania odpowiedz na nastepujgce pytania:

Jaki jest cel twojego spotkania z uczniami, czyli dlaczego o tym bedziesz méwic?
Jakosc¢ twojego wystgpienia zalezy od umigjetnosSci przygotowania go. Uczniowie oczekujg
Jasnego i precyzyjnego wystgpienia.

Kim sg uczniowie, ilu ich bedzie, w jakim miejscu odbedzie sie wystapienie?
Dobra znajomo$c¢ audytorium i miejsca prezentacji jest rzeczg podstawowas.

Co zamierzasz powiedzie¢? Jaki bedzie czas trwania twojego wystapienia? Czego sie
od ciebie oczekuje?

Sensowna | logiczna treS¢ wypowiedzi oraz jasny, krotki i precyzyjny przekaz to
najwazniejsze cechy prezentacji. Mow krotkimi zdaniami.

Jaka forme prezentacji zastosujesz?

Przed prezentacjq zastanéw sie nad doborem stow. Uzywaj powszechnie znanych okreslen.
Jesli chcesz uzy¢ skomplikowanego terminu, sprawdz, czy nie ma synonimu, ktory jest
uzywany czesciej.

Zawartos¢ merytoryczna wystapienia

Zawartos¢ merytoryczna wystgpienia powinna by¢ tak dobrana, aby w najpetniejszy sposéb
realizowata zaktadane cele. Kompetencje przedsiebiorcze, ktére majg rozwing¢ sie u
uczniow,narzucajg tematy, ktére muszg by¢ poruszone.

Nie przesadzaj z rozbudowanym rozpoczeciem i wprowadzeniem, na to zazwyczaj marnuje
sie zbyt wiele czasu. Wyrzu¢ wszystko, co jest istotne i interesujgce tylko dla ciebie jako
przedsiebiorcy, a nie dla ucznidow. Zrezygnuj z informacji akademickich i powszechnie
znanych. Skup uwage na realizacji oczekiwan uczniéw, a nie tylko na tym, co masz do
powiedzenia. Zapytaj, czego chcieliby sie dowiedzie¢ od ciebie jako przedsiebiorcy.
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WSKAZOWKA DLA PRZEDSIEBIORCY

Przygotowanie programu lekcji lub spotkania obejmuje etapy:

1. Doprecyzowanie grupy docelowej (uczestnicy — liczba osob
w grupie, struktura grupy, potrzeby uczestnikéw, poziom
kompetenciji itp.).

2. Ustalenie harmonogramu (liczba godzin do dyspozycji).
3. Okreslenie celu i merytorycznego zakresu wystapienia.
4. Przygotowanie ramoéwki spotkania.
5. Wypetnienie tre$cig merytoryczna.

6. Dobdr metod i technik szkoleniowych.

Jak przygotowac sie do prezentacji i wystapienia

Dobra prezentacja to eksponowanie waloréw osobistych, czyli naturalnosci, wkasnego stylu,
wiedzy, energii i emociji.

Zainteresujesz ucznidw, jesli twoj przekaz bedzie atrakcyjny, przyciagajacy i poprowadzony z
humorem.To zawsze dziata na miodych Iudzi! Odejdz od szkolnej sztampy i
sztywnos$ci!Mtodzi ludzie obecnie nie sg ani mniej, ani bardziej madrzy —sg inni, bo inne sg
psychospoteczne warunki ich rozwoju.



&

ABC prowadzenia spotkan z uczniami

Przygotowujac sie do spotkania, pamietaj o zasadzie Pieciu P:

Profesjonalne przygotowanie

Przyciggajace rozpoczecie
Przejrzysty przekaz
Perswazyjny jezyk

Porywajace zakonczenie

Pamietaj, ze to, co moéwisz, jest mniej wazne od tego:
e jak mowisz,
e jak wygladasz,
e jakie masz maniery.

Zasada lejka perswazyjnego vs wystapienie

Dobre wystgpienie zbudowane jest wedtug wzorca
lejka perswazyjnego:

Kontakt
Potrzeby

Zamkniecie
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Prowokuj do zadawania pytah, a gdy sie pojawig, traktuj je powaznie, uwaznie ich
stuchaj i wykorzystuj ich tres¢ w dalszym wystgpieniu. Jednoczesnie sam czesto
zadawaj pytania, np. odwotujace sie do doswiadczen ucznidw w zwigzku z omawianym
zagadnieniem.

Elementy lejka perswazyjnego

1. Kontakt
Nawigz dobry kontakt ze stuchaczami, méwiac o tym, co ich interesuje i co jest dla
nich wazne, w sposob interesujacy i zywy.

2. Potrzeby
W swoim wystgpieniu odwotuj sie do potrzeb ucznidéw: czego chcg sie dowiedzie¢, co
jest dla nich istotne. Twoje wystgpienie jest dla nich, nie dla ciebie.

3. Korzysci
Prezkazuj tresci wykorzystujac jezyk korzysci — nie koncentruj sie tylko na
aspektach informacyjnych, ale wskaz roéwniez, co prezentowane informacje
oznaczajadlaucznidow, do czego im postuzg. Pokazuj bezposredniekorzysci i informu;j
0 nich:
»toda wam...” , ,pozwoli na....” ,,dzieki temu osiagniecie...”.

Struktura twojego wystapienia
Logiczna i uporzgdkowana struktura wypowiedzi pomaga w dotarciu do stuchacza. Warto

zadbac¢ o logike i porzadek prezentacji.

W tym celu zastosuj powszechnie znany schemat:

+ We wstepie m e W

owiedz, co e . zakonczeniu
W

zamierzasz rozyworlnecm powiedz, co

powiedzieé powiedz to powiedziates

“ m

10
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WSKAZOWKA DLA PRZEDSIEBIORCY

Staraj sie nie patrze¢ zbyt czesto w notatki i unikaj czytania z kartki.
Obiegaj wzrokiem wszystkich uczestnikéw, zamiast skupia¢ sie na jedne;j
stronie lub osobie.

Staraj sie kontrolowa¢ mowe ciata: unikaj umieszczania rak blisko ust

lub twarzy, poniewaz gesty te sygnalizujg niepewnosc¢.

Wyeliminuj nawyki: wiercenie sie, bawienie sie witosami lub stukanie

oféwkiem — rozpraszajg one uczestnikow.

Wstep

Przedstaw sie

Starannie wymawiaj swoje imie i nazwisko (w jezyku polskim imie podajemy przed
nazwiskiem).Okresl swoje stanowisko, funkcje itd.Okresl swojg role zawodowa,
doswiadczenie w kontekscie przedmiotu wystgpienia.

Zainteresuj uczestnikow

Powiedz co$, co przyciaggnie uwage ucznidow. Aby zdoby¢ ich przychylno$¢, sprzedaj swoj
temat, zainteresuj nim.

Ostroznie z anegdotami!

Przedstaw temat i nakresl, o czym bedziesz moéwit
Poinformuj stuchaczy o celu wystgpienia.

Powiedz, w ktérym momencie uczestnicy beda mogli zadawaé pytania

Na poczatku zaje¢podaj instrukcje:

,Przerywajcie i zadawajcie pytania, jesli co$ nie bedzie dla was jasne albo gdy komu$
nasunie sie jaka$ uwaga lub pytanie” albo ,Prosze zaczekac¢ z pytaniami do konca
prezentacji”.

11
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Rozwiniecie

Omoéw gtéwne zagadnienia
Dobra prezentacja powinna zamkna¢ sie w trzech gtéwnych punktach. Obrazuj wypowiedz.
Uzywaj przyktadéw ze swojego zycia zawodowego.

Jesli nie wiesz, co odrzucié, a co pozostawié, zapytaj siebie:
Co na temat przedsiebiorczosci uczniowie:

powinni

mogliby
wiedzieé?
N

Stosuj drogowskazy

Drogowskazy to odpowiedniki podtytutéw i akapitéw w tekscie pisanym.

Przykiady:

Teraz przejdziemy do...; A teraz przyjrzyjmy sie...;

Zwroccie na to uwage...; Z powyzszych rozwazan wynika, ze...; Pozwdlcie, ze podsumuje...

Utrzymuj staty kontakt wzrokowy ze stuchaczami

Utrzymuj kontakt zwltaszcza ze sceptykami, znudzonymi i niezadowolonymi. Nie wpatruj sie
zbyt dtugo w pojedyncze osoby.

Zakonczenie
Udziel odpowiedzi na pytania
Przygotuj sie do odpowiedzi na ewentualne pytania uczniéw juz w fazie przygotowywania
prezentacji. Zastanow sie: O co moga zapytac? Co moze by¢ niejasne? Co moze wzbudzic¢

kontrowersje?

W podsumowaniu nie powinna pojawié¢ sie nowa mysl|
Podsumowanie jest tylko przypomnieniem najwazniejszych watkow wypowiedzi.

12
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Zamkniecie

ABC prowadzenia spotkan z uczniami

Konczac wystgpienie, zasugeruj ,konsumpcje” zdobytej wiedzy, np. w jaki sposéb uczniowie
moga korzystnie wptyna¢ na rozwojswojej kariery zawodowej.Zapowiedz zakonczenie,
mowigc: Korczgc lub Na koniec i...Zakoncz maksymalnie w ciggu 45 sekund od tej

zapowiedzi!

WSKAZOWKA DLA PRZEDSIEBIORCY

Unikaj:

Usztywnionej postawy ciata.

Stania na bacznosc.

Zachowan ucieczkowych (przestepowania z nogi na
noge, tupania itp.).

Niekontrolowanych gestéw i min.

Unikaj wymuszonego usmiechu.

13
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Dobre rady

Podczas prezentacji kontroluj tempo i gtosnosé mowienia. Dzieki temu mozna skutecznie
kierowa¢ uwagg stuchaczy i utrzymac ich zainteresowanie prezentowanym tematem.Méw
nieco wolniej, dos¢ gtodno, ale niezbyt gtosno.

Podczas prezentacji zwrd¢ szczegodlng uwage na poprawnosc¢ jezykowa oraz unikanie
irytujgacych wypetniaczy, tj. yyy..., eee...

Nie uzywaj réwniez wtracen typu: po prostu lub znaczy, ktére sg powszechne w codziennych
rozmowach, ale nie sg mile widziane w profesjonalnej prezentaciji.

Wiasciwej autoprezentacji szkodzg réwniez wszelkiego rodzaju chrzakniecia, kastania,
pocigganie nosem itp.

Pamietaj, ze prezentacja wyczerpuje dwie strony.

Lepsza zatem krétka niz dtuga i nudnal!

Jak zrobi¢ doskonate wrazenie

Badz entuzjastg

Tylko osoba, ktéra jest naprawde zaangazowana w to, co robi i co chce przekaza¢ innym,
ma szanse na wzbudzenie zainteresowania i zdobycie szacunku. Twdj entuzjazm
wyrazajacy sie w sposobie prowadzenia lekcji jest skutecznym sposobem na przyciggniecie
uwagi ucznia, Co sprzyja procesowi uczenia sie.

Powtarzaj

Wazne jest, aby podczas prezentowania jakiego$s zagadnienia czesto powtarza¢ kluczowe
kwestie, najwazniejsze mysli i zasady. Dzieki temu mozesz by¢ pewny, ze nie odbiegniesz
za bardzo od tematu, a stuchacze przyswojg najwazniejsze elementy prezentacji.

Personalizuj
Wazne, aby podczas prezentacji zwracac sie do uczniéw, wowczas przekaz zyskuje bardziej
przystepny charakter, a odbiorca nie czuje sie traktowany przedmiotowo.

Demonstruj — méw obrazami

Prezentuj na przykfadzie. Zobrazowanie omawianego tematu, zjawiska czy problemu dziata
na wyobraznie i umozliwia tatwiejsze rozumienie tego, co masz na mysli. Staraj sie uzywac
takich przyktadow, ktore twoi stuchacze tatwo sobie wyobraza.

Zréb cos nieoczekiwanego
Nie ma nic gorszego dla ucznia niz rutyna. Postuguj sie pomocami,np.prezentacjg
multimedialng itp.

[Bochenska-Wtostowska, 2009]
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