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ABC biznesu

WSTEP

Zeby osiagnaé sukces, trzeba umieé marzyé

K. Obt6j

Moze juz w tym roku, albo za kilka lat skonczysz szkote. Co dalej? Studia, praca zawodowa,
a moze wiasna firma? Moze zastanawiasz sie, jaki obra¢ dalszy kierunek ksztatcenia? A
moze juz wiesz, w jakim zawodzie chcesz pracowac?

Poza tymi kwestiami pozostaje jeszcze jedna: praca na etacie, a moze wtasny biznes?

Jesli nie jestes$ jeszcze zdecydowany, zapoznaj sie z trescig poradnika. Moze bedzie on dla
Ciebie inspiracja.
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KROK 1. CZY JA SIE DO TEGO NADAJE?




ABC biznesu

Zapewne zastanawiasz sie teraz, czy posiadasz to ,co$”, co powala zatozy¢ firme? Sposrod
wielu cech, ktére mozna przypisa¢ osobom przedsiebiorczym, na plan pierwszy wysuwajg

sie:

\ bo twérczo myslacy ludzie
wykonujg zadania lepiej i
fatwiej przystosowujg sie do
zmiennych okoliczno$ci

- bo przedsiebiorcy musz
UMIEJETNOSC \ umieé go dxielié pomiedzy
ORGANIZACJI klientami, dostawcami,

WLASNEGO CZASU / przc?c\;\(/jr;il;zml.

bo ,praca na swoim” wymaga

SYSTEMATYCZNOSC Witnngiose) Wicaeenlice
A A ulnie zni | 1 SI
| WYTRWALOSC niepowodzeniam(i?, ktére mogeq
nastgpi¢

£

KREATYWNOSC

Wykonaj krotki test. Jesli na wiekszosé pytah udzielisz odpowiedzi twierdzacej, oznacza to
ze masz pewne predyspozycje zakresie kreatywnosci.
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ABC biznesu
TEST czy jestes kreatywnaly?
L Pvtanie TAK/ NIE/
P y RACZEJ TAK  RACZEJ NIE

1 Czy swoje codzienne obowigzki wykonujesz zazwyczaj
na rézne sposoby?

> Kiedy masz zadanie do wykonania, to masz gtowe
petng pomystéw, jak mozna je wykonac?

3 Kiedy masz wykonac jakies zadanie, ochoczo sie do
tego zabierasz?

4 Zauwazasz potencjalne problemy i przeszkody
dotyczace realizacji danego zadania?

5 Czy umiesz przezwyciezac problemy i przeszkody
Zwigzane z zadaniami?

6 Na kazdy pojawiajacy sie problem masz kilka
alternatywnych rozwigzan?

7 Czy szybko myslisz?

8 Czy szybko podejmujesz decyzje?

9 Posiadasz umiejetnos¢ szybkiego kojarzenia faktéw?
Kiedy uzywasz czegos i okazuje sie, ze jestes

10 niezadowolony/a, bo produkt nie spetnia Twoich
oczekiwan, pojawia Ci sie w gtowie sposéb
udoskonalenia/ulepszenia?

11 Wolisz raczej przewodzi¢ niz by¢ ulegtym?

v" A co jesli liczba odpowiedzi negatywnych jest wieksza niz odpowiedzi pozytywnych?

v" Nie martw sie! KREATYWNOSCI MOZNA SIE NAUCZYC!




ABC biznesu

Jak pobudzaé i wzmacniaé swoja kreatywnos¢?




ABC biznesu

Czy jedynie KRAETYWNOSC daje gwarancje sukcesu w biznesie? Nie tylko. Potrzebne sg
umiejetnosci zwigzane z planowaniem i organizacjg swojego czasu.

Sprawdz zatem, jak radzisz sobie z organizacjg wlasnego czasu i systematycznoscig?
Wstaw znak ,x” w odpowiednie pole, a nastepnie sprawdz rozwigzanie na drugiej stronie.
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TEST twoje umiejetnosci planistyczne

1 | Jak czesto rano zastanawiasz sie, co bedziesz robi¢ w szkole?

> Jak czesto rano, kiedy obudzisz sie, tworzysz w gtowie harmonogram dziatania na caty
tydzien?

3 Jak czesto odnosisz wrazenie, ze czas ucieka Ci ,przez palce”?

4 Jak czesto méwisz, ze nie masz czasu?

5 Jak czesto zdarza Ci sie, ze przystepujac do przygotowania positkéw (lub innej
czynnosci), nie masz odpowiednich produktow?

6 | Jak czesto analizujesz wieczorem to, co wydarzyto Ci sie w minionym dniu?
Jak czesto — w szkole lub w domu — okazuje sie, ze nie mozesz wykonac swojego

7 | zadania, bo zapomniatas/e$ wczesniej poprosi¢liswojg kolezanke/kolege, aby ona/on
wykonata swojg czes¢ pracy?

8 Jak czesto zdarza Ci sie mysleé o Twojej przysztosci zawodowej lub prywatnej w
perspektywie 4, 5 nastepnych lat?
Jak czesto — organizujac przyjecie dla rowiesnikéw we wikasnym domu i bedac

9 | zmeczonaly koniecznoscig przygotowan — prosisz gosci, aby pomogli Tobie w
przygotowaniach?

Zrédto: opracowanie wiasne
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Poréwnaj swoje odpowiedzi z tabelg wynikow.

Tabela wynikow

1 3 2 1
2 3 2 1
3 1 2 3
4 1 2 3
5 3 2 1
6 3 2 1
7 1 2 3
8 3 2 1
9 3 2 1

Zsumuj uzyskane punkty i przeczytaj wynik:

20 — 27 punktow

Zanim przystgpisz do wykonania zadania, doktadnie je przemyslisz pod katem tego, co
bedzie potrzebne do jego wykonania. Dodatkowo potrafisz zorganizowa¢ sobie warsztat
pracy.

Swoje planowanie opierasz rowniez na analizie dotychczasowych sytuacji zawodowych
(praktyk, pracy dorywczej) i prywatnych, co pozwala na przyszto$¢ wyeliminowaé popetniane
btedy.

Jestes rzeczowy i konkretny.

Jestes dobrym planista.

13 — 19 punktow

Masz lepsze i gorsze okresy w zakresie planowania. Czasem z zapatem przystepujesz do
wykonania jakiej$ pracy, czasem odktadasz prace ,na pozniej”. Zapewne jest to wynikiem
tego, czy dana praca podoba sie Tobie, czy tez nie.

Dla wykonania tych czynnoéci, na ktére nie masz ochoty znajdujesz wymowke: ,teraz nie
mam na to czasu”, albo: ,jeszcze zdaze to zrobié”.

Wewnetrznie masz jednak przekonanie, co do stusznosci planowania. Starasz sie je
wdrazaé w swoim zyciu i pracy.

0 — 12 punktow
Spodznienia to Twoja specjalno$¢. Brak czasu, niepoodmykane sprawy, poczucie, ze sie z
niczym nie wyrabiasz.
Za kazdym razem, kiedy masz problemy, bo nie zatatwite$/as pewnych obiecujesz sobie: ,To
byt ostatni raz”, po czym... kiedy musisz rozpocza¢ wykonywanie pracy, jej realizacja staje
sie problemem.
v' Co jesli uzyskany wynik jest dla Ciebie niesatysfakcjonujacy?
10
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v POPRACUJ NAD PLANOWANIEM | ORGANIZACJA CZASU

Jak lepiej zarzqdzaé swoim czasem?

POMYSL:

Kreatywnosc¢ i umiejetnos¢ planowania to nie jedyne cechy charakteryzujace osobe
przedsiebiorcza. Jest ich wiele, a jedng z nich jest umiejetnos¢ systematycznej pracy.
Sprawdz, jaki jest Twdj styl dziatania.
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TEST twoj styl dziatania

Pytanie

ABC biznesu

ZDECYDOWANIE

ZDECYDOWANIE

1 Potrafie dlugo pracowaé¢, pomimo zmeczenia.

2 | Jestem wytrwata/y w swoich postanowieniach.

3 Kazdy problem to dla mnie wyzwanie.

4 | Porazka jest lekcja, z ktérej nalezy wyciggac¢ nauke.

5 Potrafie zrezygnowac¢ z przyjemnosci (na przyktad
odpoczynku) i najpierw wykonaé prace.
Kiedy robie cos$ dtugo i dgze do tego, poswiecajac siebie, a

6 | nagle to cos ,wali sie” i niszczy, a moje marzenia legaja
wiasnie w gruzach, to nadal ratuje to, co sie da.

7 | Staram sie, aby to co robie, byto wykonane jak najlepie;j.

8 | Lubie doprowadza¢ zaczete sprawy do konca.

9 Kiedy mam cos do zrobienia w krotkim czasie, robie to, nie
odkfadajac spraw ,na jutro”.

10 | Kiedy cos$ robie, robie to na 100%, albo wcale.

Zrédto: opracowanie wtasne

12
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Punktacja
Kazdej odpowiedzi przypisz punkty, zgodnie z tabelg punktow.

ZDECYDOWANIE TAK 3
RACZEJ TAK 2
RACZEJ NIE 1

ZDECYDOWANIE NIE 0

Zsumuj uzyskane punkty i przeczytaj wynik:

21 - 30 punktow

Posiadasz umiejetnos¢ systematycznej i wytrwatej pracy. Porazki zyciowe, nie sg w stanie
zniecheci¢ Ciebie do podejmowania kolejnych wysitkbw. Nie zniechecasz sie szybko i
potrafisz wycigga¢ wnioski ze swoich btedéw. Pracujac, wykonujac jakies zadanie, dajesz z
siebie wszystko. Do wykonania zadania przystepujesz niezwtocznie. Na dodatek jestes w
stanie poswieci¢ swoj prywatny czas, kiedy trzeba wykonaé prace, a przyjemnosci odtozy¢
na pozniej. Dziatasz zgodnie z zasada: Najpierw praca, potem przyjemnoS$ci.

Tego rodzaju postawa jest najwlasciwsza nie tylko dla przedsiebiorcow, ale
wszystkich ludzi. W przypadku przedsiebiorcéw ta cecha jest nieodzowna.

11 — 20 punktow

Czasami masz problem z tym, zeby zasig$¢ do wykonania pracy, ktéra na Ciebie czeka.
Zastandw sie, co powoduje, ze niekiedy niechetnie do niej przystepujesz?

Radzisz sobie z problemami, ale zazwyczaj nie traktujesz ich jako wyzwanie. Raczej jako
rzecz do zatatwienia. Nie masz poczucia, ze w problemowej sytuacji mozesz zmieni¢ obrét
spraw, czasami poddajesz sie i zostajesz z tym co masz, z myslg: dobrze, ze nie stracitem/a
wiece;j.

Masz wiele cech niezbednych do tego, aby zosta¢ przedsiebiorcg. Byé moze przy troche
wiekszym samozaparciu i wytrwatosci oraz sprzyjajacych okolicznosciach mozesz uzyskaé
dobre wyniki w prowadzeniu wtasnego przedsiebiorstwa.

0 — 10 punktéw

Cenisz sobie swoj wolny czas i trudno jest Ci zrezygnowacC z zyciowych przyjemno$ci.
Starasz sie ich unika¢ problemow. Kiedy Ci co$ w zyciu nie wychodzi, rozpoczynasz
wszystko od nowa, zapominajgc jednak o swym wczesniejszym doswiadczeniu. Czasem
moze nie potrafisz odcig¢ sie od tych niepowodzen, co ogranicza Twoje obecne dziatanie.
Wocigz patrzysz na to, co sie stato i pracujesz wolno, czasem zatrzymujesz sie na pewnym
etapie prac, wyolbrzymiajac matg przeszkode losu, do olbrzymich rozmiaréw, pomimo iz z
tatwoscig mozesz jg przeskoczyc.

SUKCES = kreatywnos¢ + gotowos¢é na zmiany i ich przewidywanie +
systematyczna praca

13



ABC biznesu

KROK 2 POMYSL NA WLASNY BIZNES

14



ABC biznesu

Nie wiesz skad wzigé¢ pomyst na biznes?

Inspiracjg dla dziatania moze by¢ przypadek. Wystarczy rozejrze¢ sie dookota i zastanowi¢
sie, czego potrzeba innym ludziom oraz jakie posiadane lub fatwo dostepne zasoby czy
umiejetnosci mozemy wykorzystac.

Warto przyjrzec sie, co robig inni. Jesli komus idzie interes, zapewne uda sie i Tobie!

Skad czerpaé inspiracje?

Problemy innych

Na co ostatnio narzekali Twoi rodzice, bliscy, kolezanki, koledzy?
e brak czasu na dokonywanie zakupéw?
e brak miejsca na spedzenie czasu wolnego?
e niemoznos¢ znalezienia fachowca do naprawy ciekngcego
kranu?
Czy masz pomyst, jak rozwigzaé ich problemy?

Zaspokajanie
potrzeb

Czy zawsze jestes zadowolony/a z dokonanego zakupu?
Przypomnij sobie, z uzytkowania czego Ty i Twoi znajomi nie byliscie
zadowoleni i co byto tego powodem:

e nie spetniato swoich funkcji?

e Dbyto trudne w uzytkowaniu?

e szybko sie zuzyto?

| NAJWAZNIEJSZE PYTANIE: CZY DOSTRZEGASZ MOZLIWOSC
ZMIANY TEGO STANU RZECZY?

Tworzenie
potrzeb

Czy zastanawiates$/as sie:
e komu potrzebne sg przyprawy w granulkach?
e komu potrzebny jest proszek do prania w tabletkach?
e komu potrzebna jest fapaczka na pajagki?

Te rzeczy sg dostepne na rynku! Ktos je wymyslit, wyprodukowat, a
kto$ stwierdzit: TAK, tego wiasnie szukatem/am!

Doswiadczenia
Z miejsc pracy

Jesli pracowates/a$ juz, chociazby dorywczo, to inspiracjg do Twojego
dziatania moga by¢ stabe strony oferty obecnego pracodawcy.
Twoéj kapitat stanowi¢ bedzie wiedza i kontakty z osobami z branzy
oraz klientami. Juz wiesz:
e jakich warunkoéw organizacyjnych wymagata praca;
czy dawata zadowalajgce wtasciciela dochody;
czy byta dla Ciebie interesujaca;
co podobato Ci sie w tej pracy, a co nie;
czego oczekujg klienci.

Interes z rodzing

1) Czy praca wykonywana przez rodzicow podoba Ci sie?
2) Czy widzisz jej ucigzliwosci?

15



3) Jak sadzisz, czy klienci sg w petni zadowoleni z oferowanych
ustug/produktéw?
4) Co by$ w tej pracy zmienit/a?

Jesli cztonkowie Twojej rodziny prowadza dziatalnosé, obserwuj
to co robia i korzystaj z ich wiedzy i doswiadczen!

Szkoly, kursy
i wyksztatcenie
kierunkowe

Czy sg mozliwosci wykorzystania Twojego wyksztatcenia na rynku
pracy?

Czy postarates/as sie juz wykorzystaé¢ je w praktyce?

Czy ukonczytes/as kursy lub szkolenia zwiekszajgce Twoje szanse?
Moze znajdziesz oferte zaje¢ pozalekcyjnych, rozwijajacy Twoje
zainteresowania?

Czy planujesz swoje ksztatcenie na kierunkach kluczowych?

Hobby

Sprzedawcy-pasjonaci, pozyskujg wiekszg liczbe klientow, poniewaz
potrafig odpowiednio przedstawi¢ oferte i ,zarazi¢” swoimi
zainteresowaniami.
Trudno jest na takich sprzedawcéw trafi¢, co moze byc¢ dla Ciebie
szansg. Zastanow sie wiec:
1) Z czym borykasz sie w realizacji swoich zainteresowan?
2) Czy to, co lubisz robi¢ moze by¢ przedmiotem dziatalnosci?
3) Czy sg osoby, ktére majg podobne do Ciebie
zainteresowania?

Pierwszymi klientami bedg Twoi znajomi. Oni Cie zarekomenduja.
Marketing szeptany jest skuteczng metoda promowania biznesu.

Nasladowanie

Rozejrzyj sie wokét i popatrz:
e Jakiego rodzaju punktéw ustugowych powstaje najwiecej?
e Jakie rodzaju przedmioty sg popularne i nabywane przez
Twoich rowiesnikow?
e Zjakiego rodzaju ustug najczesciej korzystajg Twoi rodzice?

Pewne ustugi i produkty, jak odziez, zywnos$¢, ustugi fryzjerskie,
medyczne byly i bedq sprzedawane.

Kopiowanie cudzych pomystéw nie musi by¢ dostowne i nie powinno
takie byC. Nawet kolejna knajpka z kebabem albo sklep z odziezg
mogg wyrézniac sie wystrojem, asortymentem, sposobem obstugi.
Czym Ty bedziesz sie wyrézniac?

Nowinki rynkowe

Czy zauwazasz:
e co staje sie akurat modne?
e w jakim kierunki zmierza uzytkowanie niektérych
przedmiotow?
e zmiany w formach spedzania czasu wolnego?
e zmiany w sposobach dokonywania zakupéw?

Szczegdlnie to ostatnie moze by¢ dla Ciebie cenne, ze wzgledu na
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ABC biznesu

rozwoj Internetu.

CZY JUZ WIESZ CO JEST KLUCZEM DO SUKCESU?

v' Uwazna obserwacja i umiejetnos¢ dostrzegania potrzeb osob, ktore Cie
otaczaja.

v' Problemy innych, ktére Ty mozesz rozwigzac.

Jak szukaé pomystéw?

17
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N
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Oto kilka technik poszukiwania pomystow.
Ktorg stosowates/as dotychczas?
Ktory ze sposob jest Tobie najblizszy?

SPOSOB 1: Znajdz pomyst w sobie!

Wykonaj ¢éwiczenie i znajdz swoj pomyst na biznes!

Zastanéw sie przez chwile, co tak naprawde lubisz robic.

Wypisz wszystkie rzeczy, ktére sprawiajg Ci przyjemnos¢. Gotowanie? Wycieczki gorskie?
Nauka? Napisz. Nie zastanawiaj sie czy co$ nadaje sie na biznes. Po prostu wpisu;j
wszystko, co podsuwa Ci Twdj umyst.

18
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Wszystkie rzeczy, ktére sprawiajg mi przyjemnosc:

Teraz popatrz na swojq liste i podziel jg na trzy kategorie:

Rzeczy, ktére najbardziej lubie
robi¢

Rzeczy, ktére bardzo lubie
robic

Rzeczy, ktére lubie robic

Z pierwszej kategorii wybieram jedng rzecz, ktérg najbardziej chciatbym/chciatabym w zyciu

robic¢. Jest to:

Jesli potaczysz prace z pasja, tak naprawde nigdy nie bedziesz musiat/a

pracowac.

SPOSOB 2: Wykorzystaj kreatywnosé

19




ABC biznesu

Wykonaj ¢wiczenie i znajdz swoj pomyst na biznes!

Praca zespotowa moze przyniesc lepsze rozwigzania niz praca indywidualna. Pomysty
innych ludzi pobudzajg nasze pomysty. Dlatego, kiedy czujesz czasami, ze nie masz
pomystow popros o pomoc znajomych. Kiedy bedziecie we wspdolnym gronie zapytaj:

Jaka dzialalno$¢ ma szanse na powodzenie?
Generujgc pomysty nie narzucajcie sobie zadnych ograniczen. Wszystkie propozycje
zapiszcie — najlepiej na duzym arkuszu papieru. Nie komentujcie i nie analizujcie pomystéw
w trakcie zapisywania. Kierujcie sie zasadami:
v liczy sie ilo$¢, a nie jakose,
nie ma gtupich pomystéw, nalezy zapisywaé¢ wszystkie,
im wiecej pomystow tym lepiej,
nie krytykujemy pomystéw innych uczestnikéw.

AURNIN

Kiedy juz pomysty bedg zapisane omoéwcie kazdy z nich pod katem tego, czy na dany
produkt/ustuge znajda sie nabywcy?

Wybierzcie te pomysty, ktére sg najbardziej realne mozliwe do wdrozenia.

Czy sukces zalezy jedynie od dobrego pomystu?

Pomyst jest wazny, ale nie decyduje o sukcesie przedsiewziecia. Genialne pomysty bez
odpowiedniego przygotowania i sprawnego wdrozenia pozostajg jedynie marzeniami.

Zweryfikuj swoje przygotowanie do prowadzenia dziatalnosci, odpowiadajac na 3
pytania:

CO WIEM z zakresu:

v" rynku,

potrzeb moich klientow,

ekonomii,

przedsiebiorczosci,

naktadow inwestycyjnych, jakie musze poniesc,

przepisdw prawnych zwigzanych z planowang przeze mnie dziatalnoscig?

ANRNENENEN

CO UMIEM? Czy:

v" mam doswiadczenie w danej dziedzinie,

zamierzam bazowac¢ na doswiadczeniach innych oséb,

potrafie wykonywac okreslone czynnosci zawodowe,

potrafie rozpoznac¢ indywidualne potrzeby klientéw, czy potrafie pyta¢ ich o ich
potrzeby?

CO MAM?

ANERNERN

v' jakim kapitatem finansowym dysponuije,
v’ czy sam/a podotam organizowaniu dziatalnosci,
v" kto mi pomoze,
20



ABC biznesu

w jaki sposéb moze mi pomac,

czy do dziatalnosci potrzebny jest lokal,
czy potrzebne sg maszyny i urzadzenia,
za jakg kwote?

AN NI NN

Zapisz te odpowiedzi i skonsultuj je z przyjaciétmi i rodzicami.

Wré¢ do nich za kilka dni.

Co wiem?

W prowadzeniu dziatalnosci wazna jest analiza wlasnych niepowodzen oraz czynnikow
sukcesu. Wiedzac juz, jakie zasady rzadza planowaniem wykonaj kolejne CWICZENIE:
Przypomnij sobie, jaki cel postawite$/as sobie ostatnio? Moze by¢ to cel dotyczacy terminu
wykonania jakiego$ zadania, cel dotyczacy uzyskania satysfakcjonujacej oceny, cel
dotyczacy zdania egzaminu.

CE L

Czy udato Ci sie go osiggnac?




ABC biznesu

Planowanie i prowadzenie dziatalnosci to ciaggte wyznaczanie nowych celéw oraz ciggta
analiza swojego postepowania. Korzystaj z pozytywnych doswiadczeh oraz analizuj
niepowodzenia, w celu identyfikacji ich przyczyn.

Czy jestes swiadomy/a, co skfadato sie na Twoje sukcesy? Czy wiesz juz dlaczego nie udato
Cl sie osiagnaé celu. Czy i jak mozesz to zmienié?

To jest Twoj najblizszy cel.
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ABC biznesu

KROK 4 CZY TO MiI SIE OPLACI?
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ABC biznesu

lle musisz sprzedac¢ swoich produktéw ustug, zeby pokry¢ koszty prowadzonej dziatalnosci?
Aby odpowiedzie¢ na to pytanie trzeba najpierw ustali¢ wysoko$¢ kosztow.

Tu wypisz swoje przeciete miesieczne koszty state, czyli takie koszty, ktére bez wzgledu na ilosé
sprzedanych produktéw/ustug bedziesz ponosit/a co miesigc:

Lp. Wyszczegolnienie kosztéw Wysokos¢é
kosztu

1 Wynajem lokalu i optaty za lokal (energia elektryczna, gaz, woda,

wywoz Smieci)

Paliwo
2 | Wynagrodzenie pracownika
3 | Twoj ZUS
4 | Telefoni internet
5 Ustugi ksiegowe
6 Prowadzenie rachunku bankowego
7 Koszty reklamy
8 Podatek od nieruchomosci
9 Koszty ubezpieczenh (majatkowe i OC)
10 [ Inne, jakie.....ooiuiii i
11 [ Inne, JaKie. . oo

RAZEM

Tu wypisz swoje przeciete miesieczne koszty zmienne, czyli takie koszty, ktore zalezg od iloSci
sprzedanych produktéw/ustug:

Lp. Wyszczegdlnienie kosztow Koszt
poszczegoln
ych ustug/
produktow
1 [ Twojaustuga 1 ..o
2 | Twojaustuga 1 ..o
3 [ Twojaustuga 1 .o

RAZEM
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@: ABC biznesu

Teraz przejdzmy do obliczen.

Zatozmy, ze Twoje miesigeczne koszty stale wynosza 2000 zi.
Zatozmy, ze koszty zmienne poszczegolnych ustug (produkt = ustuga) i ich ceny
przedstawiajg sie nastepujgco:

Struktura planowanej

Wyszczegolnienie T Cena sprzedazy Koszt zmienny
Produkt 1 20% 100 zt 50 zt
Produkt 2 20% 100 zt 40 zt
Produkt 3 60% 50 zt 20 zt

Do obliczen skorzystaj ze wzoru:

Jak wida¢ w pierwszej kolejnosci musimy ustali¢ przecietng marze, czyli réznice pomiedzy
ceng sprzedazy a kosztem zmiennym
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ABC biznesu

Podstawmy dane z tabeli do znanego nam juz wzoru:

Teraz mozemy obliczy¢ prog rentownosci, czyli ustali¢ ile produktéw nalezy sprzedac, aby
planowane przychody zréwnaty sie z planowanymi kosztami:

CWICZENIE
Po oszacowaniu kosztéw statych i kosztéw zmiennych oblicz, ile Ty musisz sprzedac swoich
produktow/ustug, aby Twoje przychody zréwnaty sie z kosztami.



ABC biznesu

Czy jestes w stanie sprzedac tyle produktéw/ustug, zeby pokry¢ koszty Twojej

dziatalnosci?

TAK

Zielone swiatto!

Mozesz przystepowac do dziatania.
Wszystko, co sprzedaz powyzej
zaktadanego minimalnego poziomu
gwarantujgcego Ci zwrot kosztow, jest dla
Ciebie (oczywiscie po opodatkowaniu).

NIE

Twoje dochody nie wystarczg na pokrycie
kosztow dziatalnosci.
Nie rezygnuj jednak ze swojego pomystu!
Zastanow sie, czy:
e Masz mozliwos¢ poszerzenia grupy
klientéw?
e Masz mozliwos¢ dotarcia z ofertg do
klientéw zamieszkujacych szerszy
obszar niz planowates$/as?

e Da sie ograniczy¢ ktores z kosztéw?
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@3 ABC biznesu

ZAMIAST ZAKONCZENIA

CEL: Uruchomienie dziatalnosci

Stworz prosty plan biznesu, w szczegdlnosci
oszacuj przychody i koszty przysztej dziatalnosci

Zréb kréotka analize konkurencji — sprobu;j
znalezc¢ firmy z okolicy, ktore juz sie tym zajmujg

Dowiedz sie kto i w jaki sposdb moze Ci
pomdc przy rozpoczynaniu dziatalnosci; kto
podzieli sie =z Tobg swojg wiedzg
i doswiadczeniem

Upewnij sie czy posiadasz odpowiednig ilos¢
srodkow finansowych do otwarcia biznesu
i prowadzenia go dopodki nie zacznie przynosi¢
dochodow

Poszukaj mozliwosci osobistego rozwoju w zakresie
dziatalnosci, ktérg zamierzasz prowadzic. Mogg to by¢ np.
kursy, szkolenia, studia

Zastanow sie czy Twoj pomyst na biznes pasuje do Ciebie, to
znaczy czy wigze sie z Twojg pasjg lub czy posiadasz
odpowiednie doswiadczenie lub wiedze z danej dziedziny

Dzisiaj jestem TU.

Mam pomyst!
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