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Autor scenariusza: Krystyna Jakubowska

Blok tematyczny: Jestem bezpieczny

Scenariusz nr 9

I. Tytul scenariusza: Nie ufamy obcym.
I1. Czas realizacji: 2 jednostki lekcyjne.
I11. Edukacje (3 wiodace): polonistyczna, matematyczna, spoleczna.
IV. Realizowane cele podstawy programowe;j:
* Edukacja polonistyczna:
o tworzy wypowiedzi w formie ustnej i pisemnej 1.3a
* Edukacja matematyczna :
o postuguje si¢ jednostkami miar 7.9
* Edukacja spoleczna:
© odroznia dobro od zta 5.1

V. Metody: metoda obserwacji i pokazu, metoda zadan stawianych dzieciom, metoda dziatan
praktycznych, drama.

VI Srodki dydaktyczne

* do e-doSwiadczenia: -

* inne: krzyzowka,
VII. Formy zaje¢: zbiorowa, grupowa, indywidualna.
VIIL. PRZEBIEG ZAJEC

* Cze$¢ wprowadzajaca- warunki wyjsciowe.

©o  Wopisz do krzyzowki co oznaczajg poszczegodlne skroty. Litery z ponumerowanych
pol przenie$ do diagramu hasta.
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e Zadanie otwarte.
o Kogo nazywamy obcym?
* Cze$¢ warsztatowa.
©  Burza mozgdéw: Dlaczego nie wolno ufa¢ obcym?

o Praca w grupach. Uczniowie w grupach przygotowuja i1 odgrywaja scenki
dramowe.

= Grupa I- JesteSmy sami w domu i do drzwi puka kto$ obcy.

= Grupa II- Idziesz ze szkoty, zatrzymuje si¢ auto, obcy kierowca proponuje, ze
ci¢ podwiezie.

= Grupa III- Bawisz si¢ na placu zabaw. Obcy czgstuje ci¢ cukierkami.

= Grupa IV- Idziesz do kolegi. Kto§ obcy proponuje ci ogladanie ciekawego
filmu i zaprasza ci¢ do swojego domu.

© Ocena obejrzanych scenek.
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* E-doswiadczenie (zalgcznik do scenariusza zajec)
* Pytania/ zadania/inne czynnoS$ci utrwalajace poznane wiadomosci:

o Ktory gos¢ byt bardziej przekonujacy 1 dlaczego?

o Co moze wpltynaé na wzrost zaufania do rozmowcy?

©o W jakim celu obcy, mogg stara¢ si¢ wzbudzi¢ w nas wigksze zaufanie?
* Dodatkowe pytania/ zadania/ czynnoSci dla:

© ucznia zdolnego: Praca w grupach. Uczniowie opracowuja zasady zachowania
si¢ w stosunku do nieznanych osob. Zapisujg je na duzym arkuszu 1 wywieszaja na
klasowej gazetce.

© ucznia dziewiecioletniego: Uczniowie w zeszytach pisza kilkuzdaniowa
wypowiedz na temat ,,Komu mozemy zaufac?”.

© ucznia wymagajacego pomocy: Uczniowie opowiadaja historie z ilustracji 1
oceniaja ja.

© ucznia oSmioletniego: Uczniowie ukladajg tre$¢ zadan tekstowych do formut

matematycznych:
= 12+6=
= 11-7=
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*  Podsumowanie

© Osoba, ktora podczas wypowiedzi u$miecha si¢ i ma pogodny wyraz twarzy
wzbudza w rozméwcey sympatie i poczucie bezpieczenstwa. Jesli ja znamy, to
odwdzieczmy si¢ jej tym samym. Je$li nie znamy, to nie reagujmy na to.
Na zakonczenie zaje¢¢ stanmy w kregu i jako dobrzy juz znajomi zrobmy do siebie

mite miny.
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Zalacznik e-doswiadczenia do scenariusza nr 9

I. Tytul e-do$wiadczenia: Wzbudzanie zaufania.
I1. Zakres doSwiadczenia: Wzbudzanie zaufania.

II1. Cel doSwiadczenia: Uswiadomienie dzieciom, Ze mimika twarzy i sposob wypowiadania
stow moze wptyna¢ na wzrost zaufania do rozmowcy.

IV. Hipoteza doswiadczenia: USmiech, pogodny wyraz twarzy i sposob, w jaki
wypowiadane sg stowa moga wywotywac wzrost zaufania do rozmowcy.

V. Spodziewane obserwacje/wnioski uczniow:

Nie wolno da¢ si¢ oszuka¢ na mily 1 pogodny wyraz twarzy obcych, ktorzy nas zaczepiaja.
Trzeba pamigtaé, ze nie dajemy si¢ na nic skusi¢ nikomu obcemu. Czgsto, gdy kto$ obcy
chce nas skrzywdzi¢ to specjalnie udaje mitego 1 dobrego.

VI. Wniosek z doSwiadczenia:

Mimika twarzy- poruszanie wargami, uktad ust i brwi podczas rozmowy, grymas twarzy- oraz
sposOb w jaki wypowiadane sg stowa majg ogromny wplyw na wzbudzanie zaufania. Osoba,
ktora podczas wypowiedzi usmiecha si¢ i ma pogodny wyraz twarzy wzbudza w rozmowcy
sympati¢ i poczucie bezpieczenstwa. Wielu obcych majacych zte zamiary wykorzystuje te
informacje przeciwko innym, gdy chcg ich do czego$ przekonaé. Nalezy zachowywac
szczegblng czujnos¢ w kontaktach z obcymi.

Obraz Dzwiek
Czynno$¢ nr 1, przywitanie dzieci 1 wstgp | Witam was serdecznie drodzy
do doswiadczenia (kadr na aktora). trzecioklasi§ci.  Sprobuje  wam  dzisiaj

pokazac co$, co jest czesto wykorzystywane
przez obcych. Pomogag mi w tym moi
goscie.

Wystuchajcie uwaznie tego co majga wam do
powiedzenia, a nastepnie zastanowcie sig,
ktéry z nich bytby w stanie was przekonac.

Wypowiedz pierwszego goscia- | Czes¢! Twoja mama nie mogla Ci¢ dzi$
u$miechnietego, pogodnego (zblizenie na | odebra¢ ze szkoly i poprosita mnie bym
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twarz goscia nr 1). zrobil to za nig. Chodz ze mng. Pojedziemy
moim samochodem, aby bylo szybciej.
Bedziemy si¢ $wietnie bawic.

WypowiedzZ drugiego goscia- ponurego, z | Cze$¢! Twoja mama nie moglta Ci¢ dzi$
nieco zmarszczonymi brwiami, z niskim | odebra¢ ze szkoly i poprosita mnie bym
glosem (zblizenie na twarz goscia nr 2). zrobit to za nig. Chodz ze mna. Pojedziemy
moim samochodem, aby bylo szybcie;.
Bedziemy si¢ Swietnie bawic.

Aktor krotkim komentarzem | Mimika twarzy- poruszanie wargami, uktad
podsumowuje przebieg doswiadczenia. ust 1 brwi podczas rozmowy, grymas
twarzy- oraz sposob w jaki wypowiadane sg
stowa maja ogromny wplyw na wzbudzanie
zaufania. Osoba, ktéra podczas wypowiedzi
usmiecha si¢ i ma pogodny wyraz twarzy,
wzbudza w rozméwcey sympatie 1 poczucie
bezpieczenstwa. Wielu obcych majacych zte
zamiary, wykorzystuje t¢ informacje
przeciwko nam, gdy chce nas do czego$
przekona¢. Pamigtajcie o tym! Zawsze
zachowujcie szczegllng czujnos¢
w kontaktach z obcymi.
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