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ZADANIE
dla klasy I gimnazjum z podstaw przedsiebiorczosci

e Metryczka zadania

) Zakres Szacowana
Oznaczenie materiatu tatwosé (w Maksymalna | Szacowany czas
zadania (wg podstawy skali: b. tatwe, | liczba potrzebny na
(numer) : tatwe, $rednio- | punktéw rozwigzanie
programowe;) trudne, trudne, (w min)
b. trudne)
45 minut - wykifad
3. d 5 pkt. warsztaty A
zawodowa $redniotrudne
- Praca i jej 45 minut -
B
aspekty warsztaty
Razem 135 minut

Realizacja tresci nauczania
Cztowiek przedsiebiorczy.
Uczen:
- przedstawia cechy, jakimi charakteryzuje sie osoba przedsiebiorcza;
- rozpoznaje mocne i stabe strony witasnej osobowosci; odnosi je do cech osoby
przedsiebiorczej;
- stosuje rézne formy komunikacji werbalnej i niewerbalnej w celu autoprezentacji oraz
prezentacji wiasnego stanowiska;
e Tresc¢ zadania
Cwiczenie 1
Na podstawie przedstawionego zadania - wygtoszenie cytatu ksigzki przez referenta oraz
nagranie na kamere wideo filmu pod tytutem ,Sprzedawanie sukcesu” - przygotuj sie do
dyskusji na ponizsze pytania.
e W jaki sposdb, jak mowit i zachowywat sie podczas referent podczas wystgpienia?
e Czy tres¢ cytatu z ksigzki zostata przedstawiona wymownie i zrozumiale ?
e Co zmienitby$ w przekazie nadawca - odbiorca ?
e Co szczegdlnego przykuto twojg uwage ?
e Jak zachowywat sie odbiorca ?

e Czy nadawca miat wptyw na odbieranie informacji przez odbiorce ?
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Cwiczenie 2
Dokonaj analizy i wypisz popetnione btedy z zakresu autoprezentacji ktore dostrzegtes podczas

ogladania nagranego filmu pod tytutem ,Sprzedawanie sukcesu”.

Instrukcja do wykonania zadania:
1. Przeczytac uwaznie tres¢ ¢wiczenia
2. Dobrac i przygotowac przedmioty niezbedne do wykonania zadania (na przyktad
tekst)
3. Dobrac¢ rekwizyty pomocne do odegrania roli przed kamerg
4. Przeczyta¢ uwaznie cytat z ksigzki
5. Przygotowac sie do odegrania roli- referenta,

6. Zaprezentowac scenke przed kamerg .

Uwaga! Przed wykonywaniem zadania istnieje mozliwos¢ konsultacji z nauczycielem

Nauczyciel zapoznaje ucznidow z mini wykfadem trwajacym okoto 45 minut na temat
~Autoprezentacja”.

Warsztat A (45 minut) - nauczyciel rozdaje materiaty informacyjne do zaje¢ warsztatowych ,A”
oraz prezentuje ¢wiczenia z prezentacji o nazwie ,Warsztat A - materiat dla nauczyciela”

Warsztat B (45 minut) - nauczyciel rozdaje materiaty informacyjne do zaje¢ warsztatowych ,B”
oraz prezentuje ¢wiczenia z prezentacji o nazwie ,Warsztat B - materiat dla nauczyciela” oraz
wyswietla zamieszczone filmy w pliku o nazwie Warsztat B.

Uczniowie wykonujg podsumowujace ¢wiczenia na zajeciach warsztatowych B do ktérych
nauczyciel przygotowuje s$rodki dydaktyczne takie jak wydrukowany foliogram ,Sprzedawanie
sukcesu”, dla kazdego uczestnika warsztatéow, kamere z odpowiednim i potrzebnym sprzetem do
wideofilmowania i odtwarzania (projektor, komputer), rekwizyty do zadania dla referujgcego.
Przed przystgpieniem do wykonania ¢wiczen nauczyciel omawia zakres i technike jego wykonania
nagrywa materiat, a takze czuwa nad poprawnoscig wykonywania ¢wiczenia, pomaga i koryguje.
Cwiczenie 1 polega na wygtoszeniu cytatu ksigzki przez referenta oraz nagranie jego wystapienia
na kamere wideo filmu pod tytutem ,Sprzedawanie sukcesu” , w trakcie ¢wiczenia obserwatorzy

uwaznie notujg odpowiedzi na pytania umieszczone w materiatach informacyjnych.

Cwiczenie 2 polega na dokonaniu analizy i wypisaniu popetnionych btedy z zakresu

autoprezentacji podczas ogladania nagranego filmu.
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Podsumowaniem <¢wiczen powinna by¢ dyskusja n temat mocnych i stabych stron
wygtaszajacego, co mozna byto zrobic¢ lepiej, co nie wypadto korzystnie, czy przeoczono co$
waznego, czy osoba referujaca spetnita wszystkie warunki dobrej prezentaciji.

Na zakonczenie warsztatéw zostang wyswietlone filmy z pliku ,Porady specjalistéw” .

3. Schemat oceniania

Dla aktywnych i zaangazowanych w realizacje zadania uczniéw dodatkowa ocena np.

aktywnos¢, dodatkowe punkty

4. Propozycje wykorzystania (na lekcji, praca domowa, zadanie dodatkowe, zadanie
powtorkowe, praca samodzielna, materiaty do MOODLE itp.)

M zadanie dodatkowe na zajeciach szkolnych - dodatkowa ocena np. aktywnos$¢, dodatkowe

punkty

M praca na zajeciach pozalekcyjnych np. koétka przedsiebiorczosci
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Foliogram 1

Sprzedawanie sukcesu

Wszystko, co robimy, jest w istocie sprzedazg. Czyz ubierajgc sie w okreslony sposdb, tworzac
wiasny image, nie sprzedajemy tym samym swojego wygladu? Chcemy mieé lepszy samochdd,
aby inni widzieli nas w jak najlepszym S$wietle. Jezeli mamy S$wietny, zachodni samochdd, to
pokazujemy - prosze, jak mi sie dobrze powodzi, i chcemy, zeby wszyscy o tym wiedzieli. Jezeli
zas jezdzimy starym gratem, to jakby méwimy: ,Wcale mi nie zalezy na waszej opinii”.

Ludzie sukcesu sprzedajg wyobrazenie sukcesu i powodzenia i jednoczesnie wyobrazenie to
realizujg. Z wszystkiego, co robig i mowig, emanuje sukces. Natomiast ci, ktorzy stykajg sie z
takim cziowiekiem, mimo woli dochodzg do wniosku, ze skoro odnosi on same sukcesy, musi
tkwi¢ co$ istotnego w tym, co mowi, a zatem lepiej go wystuchaé. Z drugiej strony, ktos, kto
wydaje sie cztowiekiem niezaradnym, nie umie sie wystowi¢, choéby doskonale orientowat sie w
temacie i obiecywat ztote gory, nigdy nie wywrze pozytywnego wrazenia na swoim stuchaczu.
Kazdy ma tylko jedna szanse, zeby wywrze¢ dobre wrazenie - jezeli zapamietasz te

maksyme, wszystko, co w zyciu robisz, bedzie przychodzito ci tatwiej.

Zrédto : Adam P. Ygnasik , Sztuka przekonywania: jak rozmawiaé, sprzedawad,

negocjowaé, Wydawnictwo Medium, 1994 str.10
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